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Geen netwerkschema. Een cirkel.
De eerste tekening die ik ooit voor een klant maakte, was geen netwerkschema.
Geen serverkast, geen kabels. Het was een cirkel.

In het midden: de medewerker. Daaromheen: wat die medewerker nodig heeft om zijn werk goed
te doen. En helemaal buiten: de IT-partner.

Niet andersom.

De meeste IT-landschappen die ik zie, zijn andersom gebouwd. Niet uit onwil. Uit gewoonte. Er
kwam een systeem bij. Toen nog een. Een afdeling koos een eigen tool. Een leverancier adviseerde
een uitbreiding. Elke keuze was logisch.

Het geheel niet.

Je IT-landschap is een stad.

Een IT-landschap is alles aan technologie in je bedrijf. En vooral: hoe het samenwerkt.

Gebouwen zijn je hardware: laptops, telefoons, servers.

Winkels en kantoren zijn je software: boekhouding, CRM, mail, je branchepakket.
Wegen zijn je netwerk: internet, wifi, VPN.

Goederen zijn je data. Die moeten veilig van A naar B.

Een stad zonder stedenbouwkundige groeit ook. Dat werkt. Tot het vastloopt. Files, omleidingen,
een wijk die niemand meer kan vinden.

En een stad is nooit af. Je bedrijf groeit, verandert, krijgt nieuwe mensen. Je IT-landschap moet
mee.

Het verschil zit niet in de tools. Het zit in de

samenhang.
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03 — VALKUILEN

Vier keuzes die later duur blijken.

Alles bij één leverancier

Lijkt makkelijk. EEn aanspreekpunt, één factuur. Tot de prijs stijgt, een product stopt of de support
tekortschiet. Dan merk je hoe vast je zit. Kies waar het kan voor open standaarden en systemen
die met elkaar kunnen praten.

Achter de hype aan

Al, blockchain, het volgende buzzword. Nieuwe technologie kan veel opleveren. Maar zonder doel
is het vooral een dure proef.

Laat strategie leidend zijn. Niet de hype.

Wildgroei

Elke afdeling een eigen tool. Data op vijf plekken, net verschillend. Dubbel werk, verborgen kosten,
en niemand die het overzicht heeft.

Verkeerde schaal

Te klein beginnen betekent later een dure migratie. Te groot beginnen betekent nu betalen voor
wat je niet gebruikt. Bouw mee met wat je nodig hebt. Niet vooruit op wat je hoopt.

04 — FUNDERING

Wat altijd moet kloppen.

Voor je aan Al of andere slimme toepassingen begint, moet de basis staan. Vier lagen.

° Security. Geen extra laag, maar het fundament. MFA, endpointbeveiliging, back-ups,
bewuste medewerkers. Met regels als NIS2 komt dit voor steeds meer bedrijven ook op
papier te staan.

Q Infrastructuur en cloud. Betrouwbaar, schaalbaar en bewaakt. Cloud waar het past, lokaal
waar het moet.

a Werkplek. Laptops en telefoons centraal beheerd, automatisch bijgewerkt, met duidelijke
afspraken voor thuiswerken.

° Netwerk. Snel, stabiel, opgedeeld in zones en bewaakt. Ook onderweg.

Klopt de fundering niet, dan is elke verdieping erbovenop eenrisico.
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05 — AANPAK

Strategie eerst. Tech volgt wel.

Zo pak ik het zelf aan. Je kunt het ook zelf doen.

G Breng in kaart wat er is. Systemen, koppelingen, knelpunten. En de schaduw-IT: wat mensen
zelf hebben geregeld omdat het anders niet werkte.

Zet een stip op de horizon. Waar wil je bedrijf over drie jaar staan? Wat moet IT daarvoor
kunnen?

a Maak keuzes. Per onderdeel: behouden, uitfaseren of vervangen. Getoetst aan die stip. Niet
aan gewoonte.

Maak een roadmap. In fases, met prioriteit. En met aandacht voor de mensen die ermee
moeten werken. Adoptie is geen bijzaak.

06 — GROEI

Drie fases, drie vragen.

De starter

Een paar mensen, losse laptops, gratis mail, geen back-up. Werkt prima. Tot de eerste
hack of de eerste kwijtgeraakte laptop. Vraag: heb ik vanaf dag één een veilige basis?
Zakelijke mail, MFA, cloudopslag met versiebeheer, beveiligde laptops. Klein investeren
voorkomt grote schade.

De groeier

Organisch gegroeid. Een lappendeken van tools. Dubbel werk, data versnipperd. Vraag:
wat kan weg, wat kan samen? Opschonen, consolideren, koppelen en afspraken
vastleggen.
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De doorgroeier

Ambitie, maar oude systemen en technische schuld remmen af. Regels als NIS2 en de
AVG worden serieus. Vraag: is mijn architectuur klaar voor de volgende stap? Herzien,
governance inrichten, en innovatie in fases toevoegen.

07 — TOT SLOT
Over vijf jaar nog blij.
Een goed IT-landschap is geen kostenpost. Het is wat je bedrijf mogelijk maakt. Of tegenhoudt.

Wil je eens samen naar je eigen landschap kijken? Wat er staat, wat er mist, en wat eerst? Dan
teken ik graag mee. Te beginnen met een cirkel.

Keuzes waar je over vijf jaar nog steeds blij mee bent.

Jean de Jongh
OctaOne, Beesd
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OCtOone TOT ZIENS & CONTACT

Rust in je IT geeft ruimte aan je bedrijf.

Ik geloof dat technologie pas waarde heeft als mensen haar begrijpen en kunnen gebruiken.
Daarom begint bij OctaOne alles bij de medewerker. Niet bij het product. En daarom geef ik weg

wat ik weet. Deze whitepaper is daar een stukje van.

® Slim werken ® Verbonden blijven ® Beveiligd zijn ® Betrokken blijven

Jean de Jongh Even sparren?

Ruim twintig jaar in IT. Mijn eerste bedrijf startte ik
op 1 oktober 2001. De afgelopen jaren hielp ik grote
T . Plan een gesprek
organisaties in Nederland, Belgié en Duitsland met

security en strategie. Geen verkooppraatje. Gewoon kijken waar je

staat en wat de volgende stap is. Remote, bij
Nu doe ik dat voor het MKB. Vanuit Beesd. Met een

voorkeur voor objectief boven subjectief, en voor

oplossingen die over vijf jaar nog kloppen.
Afspraak plannen -

Strategie eerst. Tech voligt wel.

jou op locatie, of bij ons in Beesd.

Telefoon

0345 782 500
E-mail
help@octaone.nl

Web
octaone.nl
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